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Projet 2 - choix de cette formation

Monsieur,

Comptable de formation depuis plus de 15 ans, je suis passionnée depuis toujours 
par tout ce qui touche au graphisme, à l’imprimerie, à la mise en page....

Ces deux domaines sont pourtant bien éloignée de mon travail actuel et pourtant 
pas tant que ça.

En effet, travaillant dans un bureau immobilier depuis 3 ans, j’ai eu l’opportunité de 
toucher à ce domaine artistique l’an dernier. Nous devions établir une plaquette 
ainsi que des annonces publicitaires pour une nouvelle promotion très classe et 
novatrice (construction bois).

Cuiseuse et autodidacte de nature, j’ai laissé ma comptabilité de côté et je me 
suis lancée dans la création de ceci. Le résultat est au delà de mes espérance, 
car la plaquette a eu un succès énorme, les lots sont parties très rapidement et 
pour ma part, j’ai découvert un «métier» une passion. Depuis j’ai réalisé d’autres 
brochueres et je ne compte pas m’arrêter là. Néanmoins, Je ne peux me conten-
ter de faire du «bricolage» avec les différents logiciels adobe, c’est pourquoi je fais 
aujourd’hui cette formation, qui je l’espère me confirmera qu’il est temps pour moi 
de changer de domaine et de laisser de côté les chiffres.

Bien cordialement

Mélanie Blanchard

Annexe: plaquette de la promotion
 

MELANIE BLANCHARD

Design et Formation
M. Natsios
des Avouillons 36
1196 Gland

Rossens, le 29 décembre 2020

Rte d’illens 30 1728 Rossens melanie.nicaty@gmail.com   +41 76 355 15 10
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Un film de 
John Lee Hancock

avec Quinton Aaron, Tim McGraw, Kathy Bates, Lily Collins, Jae Haed, Ray Mckinnon, kim Dickens, Adiane Lenox 
et Catherine Dyer, Production Broderick Hohson

SANDRA BULLOCK
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1.LE BRIEF
Ecouter la demande du 
client, comprendre ses 
besoins.

2. L'ANALYSE
Pour qui?
Pour quoi?
Comment?
Quel prix?

3. LE BRAINSTORMING
Noter toutes ses idées sans aucune 
limite, puis les trier

4. L’INSPIRATION
Créer un visuel selon nos 
inspirations, qu’est qui 
marcherait bien?

5. LA VALIDATION
Présenter et défendre son 
travail.
Attendre la validation du client

6. LA RÉALISATION
Appliquer ses choix
Gérer les délais
Etre rigoureux

4

Le processus créatif
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INVITATION
Exposition

Papillon de nuit
du 12 juin au 15 août 2021

Musée d'histoire naturelle Fribourg
MHNF
Chemin du Musée 6 
1700 Fribourg

Métamorphose, camouflage, et orientation ...

IN
VI

TA
TI

O
N Papillon de nuit

Peter Wandeler
Directeur du MHNF

Sophie Giriens
Commissaire de l'exposition

François Rion
Biologiste

Lundi-Dimanche 14:00-18:00
Entrée libre

Musée d'histoire naturelle Fribourg
MHNF
Chemin du Musée 6 
1700 Fribourg
026 305 89 00
https://www.fr.ch/mhnf
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Dans le cas où je souhaite faire un 
investissement immobilier, est-ce 
que c’est plus intéressant d’ache-
ter une maison ou un apparte-
ment?

Lorsque vous achetez un bien 
immobilier pour le mettre en 
location, il y a plusieurs aspects qui 
sont à prendre en compte. Dans les 
principaux, on peut penser à la 
plus-value sur du long terme, la 
rentabilité de votre objet, les coûts 
d’entretiens et la facilité à trouver un 
nouveau locataire. 
Donc si on parle de la plus-value sur 
long terme, c’est quasiment impos-
sible de faire une généralité. En effet 
le marché immobilier est définit par 
des facteurs  économiques propres à 
chaque région. Si l’on veut vraiment 
trouver une différence entre les 
appartements et les maisons, les 
récentes études ont pu démontrer 
que les prix des PPE varient plus 
fortement que ceux des maisons 
individuelles. 

Si je me rappelle de notre discus-
sion de la semaine dernière, la 
spéculation n’est pas l’attrait 
principal pour les investissements 
immobiliers. Nombre d’ investis-
seurs recherchent plutôt la sécuri-
té sur les revenus réguliers, c’est 
exact?

Oui c’est ça. L’immobilier est une 
valeur refuge parce que l’économie 
se porte plutôt bien de manière 
générale en Suisse, et les rende-
ments sont intéressants. Pour rester 
sur les rendements d’ailleurs, on 
parlait de la préférence entre l’achat 
d’une maison ou d’un appartement 
pour de l’investissement. Les appar-
tements sont souvent plus intéres-
sants en terme de rendement. C’est 
à dire que pour le même prix d’achat 
entre une maison et un apparte-
ment, le loyer que vous allez encais-
ser sera plus élevé pour votre appar-
tement. Donc d’un aspect purement 
financier, retour sur investissement, 
plutôt appartement en PPE.

”L’immobilier est une valeur refuge parce que 
l’économie se porte plutôt bien de manière 
générale en Suisse, et les rendements sont 
intéressants„

Rabl Pascal
Directeur chez Blue Immobilier SA

Rubrique Immobilière

Interview Pascal Rabl, directeur 
chez Blue Immobilier SA, répond à nos questions.

Investissement immobilier

Qu’est-ce qui se loue plus rapide-
ment actuellement? Plutôt les 
grandes surfaces ou les petites?

La demande actuelle est plutôt pour 
des appartements 2.5 pcs et 3.5 
pcs, proche des centres, avec des 
pièces à vivre assez spacieuses. Ca 
se loue plus rapidement, mais les 
locataires restent en moyenne 
moins longtemps que dans un 4.5 
pcs et plus. En effet, ceux-ci sont 
plutôt destinés à des familles qui 
souhaitent la stabilité. C’est vrai que 
les appartements plus petits sont 
plutôt destinés à des jeunes couples 
ou des étudiants, qui restent donc 
moins longtemps. Cela dit, ces 
appartements conviennent aussi à 
des couples à la retraite qui eux 
souhaitent s’installer sur du long 
terme. 
Après, comme on dit, c’est mieux de 
ne pas mettre tous ses œufs dans le 
même panier. Donc si vous avez un 
budget assez conséquent, vous 
pouvez aussi acheter plusieurs 
petits appartements dans plusieurs-
régions différentes, et vous limiterez 
aussi les risques.

Si je souhaite acheter un apparte-
ment pour le mettre à la location, 
c’est mieux de choisir un neuf sur 
plan ou déjà existant?

L’avantage d’un logement neuf, c’est 
que vous aurez des garanties de 
construction. Par ailleurs, comme 
c’est neuf justement, et bien vous 
êtes normalement bon pour une 

assez longue période avant d’avoir 
des frais d’entretiens. L’avantage 
aussi c’est que votre logement 
bénéficie des tendances actuelles 
en terme de goûts et d’aménage-
ment. Il sera donc plus facile à louer.

Est-ce qu’il y a des solutions pour 
ceux qui voudraient faire un 
investissement immobilier, mais 
qui ne remplissent pas les critères 
pour se faire financer par une 
banque?

Oui, vous avez ce qu’on appelle les 
fonds immobiliers. En fait, c’est un 
produit de placement financier, mais 
qui investit uniquement dans des 
projets immobiliers… Que ce soit des 
immeubles d’habitations, commer-
ciaux, terrains, et autres. Donc c’est 
comme si vous investissiez dans la 
bourse, mais basé sur de l’immobi-
lier local. C’est donc assez sécuri-
taire, avec des rendements de 
quelques pourcent. Ca vous permet 
tout de même d’investir si vous 
n’avez que quelques milliers de 
francs. Cela ne serait pas possible 
avec un investissement direct! A part 
si vous achetez un appartement 
avec 5 ou 6 amis, mais là Ce sera 

interview du 22/02/19 dans 
l’émission « Tout s’explique » 

sur Radio Chablais.

LE QUÉBÉCOIS CHF 15,40
Pancakes , Purée de banane, noix de pécan et sirop d’ érable

CROQUE ODILE   CHF 14.-  
Toasts, jambon aux herbes, tranche d’emmental et sauce secrète 
de la mère Odile

DUTCH ROYAL      CHF 17.-  
Œuf poché, pain aux quatre céréales, bacon grillé et sauce Bénédicte

MEXICO LINDO  CHF 15,50
Œufs brouillés, tortilla de maïs, haricots rouges et sauce piquante 
à la tomate verte

CERCLE POLAIRE CHF 18.-
Saumon fumé, blinis, crème de raifort à l’aneth et vodka sur 
saladine de cresson

LE FORESTIER  CHF 12 ,50 
Hot-dog aux champignons,  oignons sauvages caramélisés et sauce 
barbecue

LE JARDINIER CHF 14.- 
Salade de jeunes pousses d’épinards, prunes rouges, fromage 
de chèvre à la cendre et noix de cajou grillées

LE SAISONNIER CHF 9.-
Yoghurt artisanal, fruits de saison, granola et miel d’accacia

LE FRIBOURGEOIS      CHF 10,20
Cuchaule, jambon fumé de l’Armailli, gruyère d’alpage et moutarde 
de bénichon

LE GERONIMO   CHF 22.-

Pain grillé au feu de bois, steak haché de bison ( 180gr ), tomates, 
jeunes pousses de mesclun, oignons et ketchup maison

UN GRECQUE À BOMBAY CHF 18,50

Pain Pita, poitrine de dinde au curry, sauce au yoghurt, graines 
de cumin et concombres croquants

L’ACADIEN  CHF 17.- 
Tortilla de blé, porc effiloché, sauce   cajun, raisins secs et salade 
de choux rouge

LE LONDONIEN   CHF 18.50.
Pain  auxgraines de courge, roastbeef maison, salade de carottes 
et sauce tartare

LE PIÉMONTAIS  CHF 14 ,50
Foccacia, fromage de chèvre frais, salami au fenouil et courgettes marinées

L’ACAPULCO TROPICAL CHF 22.- 
Pain toast,  Guacamole, Crevettes du pacifique, coriandre et salsa mil islas

LE JAPONAIS BRANCHÉ CHF 25.-
Galettes de riz, thon rouge (cru), lamelles d’avocat, chips d’oignons,

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit, sed diam
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I II

CONFLIT

III

LÉGÈRETÉ

IV

FORCE

V

CALME

VI

DYNAMISME

VII

CHAOS

VIII

FRAGILITÉ

EQUILIBRE
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BIOCOSMIC
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Projet 21
Pictogramme centre Thermal

jaccuzi

Piscine Toilettes

Douche

Hammamsauna

MassageEspace nature

Espace détente Silence
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